附10-6：
南通科技职业学院优秀毕业生创业典型事迹登记表
学院： 工商管理学院                        填表日期：2020  年 5  月  13日

	班 级
	空乘3172
	姓 名
	张葛浩男
	性别
	男

	联系电话
	18452706556
	QQ号码
	347074607
	邮箱
	347074607@qq.com

	单位名称
	太仓市双凤镇通埠渔具店

	家庭地址
	南通市崇川区人民西路249号710

	单位地址
	太仓市双凤镇凤北路65号

	单位资产
（万元）
	25

	主要创业事迹介绍（500-800字）
	17年进入南通科技职业学院空乘专业，入学专业学校等全由家长一手定下，当时的我没有选择反驳而是顺从着念着这个自己并不喜欢的专业，在校前期浑浑噩噩没有学习的动力，多次被老师批评险些处分。在学期末临近时在学期末临近时老师对我的态度进行了深刻教育，在生活中热衷钓鱼熟悉各种装备与需求从而结实了一帮热爱钓鱼的朋友，然后发现了渔具店的前景，现在随着人们生活、工作压力的加剧，很多人喜欢休闲一点的娱乐方式，想要把自己的爱好成为工作随后我与家人商量了我想开渔具店的想法他们表示支持，于是我开始准备，开渔具店也和做其他生意一样，选址合理会给经营者带来较好的收益，渔具汇认为选址的最佳位置是：城区的出入口（偏离城区中心），新城区（或开发区）与老成区交汇处，城区的中心地带适合经营高档渔具的经销商，或实力雄厚的经销商，火车站、汽车站、小商品批发市场比较适合做批发渔具的经销商，靠近住宅比较密集的住宅小区或企事业单位较集中的地带等都是经营渔具的好地段。选好路段后我们就要计划投入多少钱合适了。要想使有限的资金发挥更大作用，在经营上还要满足“货卖堆山”，这句负有哲理的经营理念，那就需要好好的搭配我们的商品我的经营思路就是一是保持好自己经营渔具店内的物品要排放得很清楚明了，让人一看就觉得很顺眼。还有充分利用有限的空间，规范的设置几个区域，比如，设置信息区，为钓鱼爱好者提供钓鱼路线，同时还可以当做大家交流心得的一个园地等；设置自选区，让用户选用商品方便自如，尤其是鱼饵。经常搞促销活动，尤其是鱼饵、鱼线一定要保证流通快。一定要学会赠送商品。客户一次购物较多时，再在打折的基础上学会赠送商品，哪怕是不打折也要学会赠送商品。赠送商品的原则是你要推广的、快到期的、实用的、在其他地方买不到的或者渔具店经营者有较高自制鱼饵的能力的可以配置后送给客户（记住，再好也不要卖）。
做好钓鱼爱好者的向导，这对渔具店的效益高低是有密切关系的。遵守顾客是上帝的思路，服务要做得好，你可以试想一样，同是做渔具行业的，如果你的服务做得比别人好，那么顾客肯定都到你这里来消费了。目前经营渔具店，可供选择的方式很多，可以做单店零售，可以做连锁经莒，可以批零兼营，也可以做网络邮购。做渔具生意主要是做自己固定的客护群营销手段不是最重要的因为钓鱼的人几乎都是内行人你说的再好他自己心里也有比较况且渔具的售后很重要你若是前期给别人说的太好钓友用的不是那么回事就不太好了新店做生意的同时还要做人气。大学生创业的最大好处在于能提高自己的能力、增长经验，以及学以致用;最大的诱人之处是通过成功业，可以实现自己的理想，证明自己的价值。

	创业
感言
	吃苦耐劳


[image: image1.jpg]E {4 . <
i 24
e ERARE
92320585SMA21CH660W  (1/1)
| n
%S

TR K OTURUA GG RS B AAeH
B kT £ B B 20204045270

A 28 15 B ACTIUABALRGE

BN - (AT R
LRI IR B ETFRE

R AR E SF,

Il
Bk

ER ARG B AR RS




